
Unser  Auftraggeber  ist  Teil  einer  international  ausgerichteten Unternehmensgruppe.  An den
Produktionsstandorten in Deutschland und Mitteleuropa beschäftigt man sich im Schwerpunkt
mit der Gewinnung, Aufbereitung und Veredelung von Rohstoffen. Das unabhängige Familien-
unternehmen nutzt seit Jahrzehnten hochwertige Rohstoffvorkommen und setzt effiziente Auf-
bereitungstechnologien ein.

Mit  Sitz  in  Nordbayern  suchen  wir  für  den  Bereich  der  Zuschlagsstoffe  und  Füllstoffe  zur
Nachfolge und zum nächstmöglichen Zeitpunkt den m/w

Key-Account Manager Baustoffindustrie

Ihre Aufgaben:

Betreuung und technische Beratung von nationalen und internationalen Bestandskunden aus allen
Bereichen der Bauindustrie
Key-Account-Betreuung im Süddeutschen Raum und Neukundenakquise
Durchführung von Markt- und Wettbewerbsanalysen sowie Identifikation zukünftiger Marktpotentiale
Unterstützung bei der Neuproduktentwicklung bis hin zur Marktreife
Repräsentation des Unternehmens bei nationalen und internationalen Messen und Veranstaltungen

Ihr Profil:
Sie haben ein erfolgreich abgeschlossenes Studium des Bauingenieurwesens,  der  Architektur,  der  Ver-
fahrens- oder Werkstofftechnik oder eine vergleichbare Ausbildung mit relevanter Weiterbildung. Idealer-
weise können Sie bereits Vertriebserfahrung in der Rohstoffbranche vorweisen und sehen auf jeden Fall
Ihre Leidenschaft im Vertrieb und in der Kundenbetreuung. Ihr Profil  ist geprägt von einer sehr guten
Kommunikationsfähigkeit,  Argumentationsstärke  und sicheres  Auftreten.  Für  diese  Position  bringen Sie
Reisebereitschaft mit und haben wegen der Internationalität verhandlungssichere Englischkenntnisse. Eine
weitere Fremdsprache ist von Vorteil.

Die  Position  bietet  Ihnen  eine  interessante  und  abwechslungsreiche  Tätigkeit  in  einem motivierten
Team. Das angenehme Arbeitsklima ist geprägt von Leistung und Engagement. Neben einer ansprechenden
Bezahlung  gewährt  das  erfolgreiche  Unternehmen  reizvolle  soziale  Leistungen  und  vielfältige  Weiter-
bildungsmöglichkeiten.

Herr Dr. Haller steht Ihnen für erste Auskünfte gerne zur Verfügung. Bitte übermitteln Sie uns
Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen online unter Angabe der Gehaltsvorstellung und des
möglichen Eintrittstermins über unser Stellenportal www.pubstahl.de unter der Kennziffer 3380.

Günter Stahl GmbH, Personal-Unternehmensberatung, Eichenstraße 12,
92442 Wackersdorf,  +49 9431 5287-0,  www.facebook.de/pubstahl


