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HELLE KÖPFE AM PULS DER ENERGIEWENDE

Als Komplettanbieter für Prozessenergie aus Holzpellets und Hackschnitzeln bietet Schmidmeier 
NaturEnergie Heißwasser- und Sattdampflösungen aus einer Hand. Wir planen, projektieren und reali-
sieren Energiekonzepte für Industrie und Gewerbe im Leistungsbereich von 400 kW bis 20 MW - auch als 
KWK-Anlagen inklusive Ökostromerzeugung. Unsere Dampfkessel erzeugen CO2-neutralen Dampf und 
sparen bis zu 50 % der Brennstoffkosten ein.

Als Vertriebsingenieur(in) führen Sie Vor-Ort-Analysen beim Kunden durch, erarbeiten mit dem Lieferan-
ten Lösungsansätze, erstellen Angebote und Wirtschaftlichkeitsanalysen und nehmen an Auftragsvergabe-
gesprächen teil. Für den Kunden sind Sie der zentraler Ansprechpartner bis zur Inbetriebnahme.

Ihre Aufgaben:

Als Projektabwickler(in) tragen Sie die Verantwortung für den reibungslosen Ablauf unserer Vorhaben. Sie 
stellen die Unterlagen der BImSchV.-Genehmigungen zusammen, erstellen Detailplanungen, verhandeln 
mit Lieferanten, überwachen den Kostenrahmen, verfassen die Schlussdokumentation und sind das zent-
rale Bindeglied zwischen Behörden, Fördermittelgebern, Lieferanten und Kunde. 

Ihre Profil:

Vertriebsingenieure und Projektabwickler (m/w) gesucht

Unsere Kunden kommen aus der Lebensmittel-, Textil- und Baustoffindustrie in Zentraleuropa. Mit genau-
en Bedarfs- und Wirtschaftlichkeitsanalysen führen unsere Kunden durch den gesamten Umstellungspro-
zess auf regenerative Energieträger. 
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- Abgeschlossenes Ingenieursstudium oder Weiterbildung zum Techniker 
- Fachrichtungen: Maschinenbau, Konstruktionstechnik, Verfahrenstechnik, Wirtschaftsingenieurwesen, 
   Neue Energien, Agrar-, Umwelt-, Energie- oder Heizungstechnik. 
- Englisch fließend, gute OFFICE und AUTOCAD Kenntnisse 
- Schnelle Auffassungsgabe für komplexe technische Zusammenhänge 

Sie haben viel Herzblut für die grundlastfähigen erneuerbaren Energieträger!

Sie organisieren Ihr Aufgabengebiet weitgehend eigenverantwortlich und finden rasch den richtigen 
„Draht“ zum Kunden. Sie haben ein sicheres Auftreten und Verhandlungsgeschick. Sie sind flexibel, 
belastbar, zuverlässig und teamfähig. Das Wichtigste aber ist: 


